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V A L O R  D A  E M P R E S A

Você construiu isso por
anos. Se fosse vender
amanhã, sabe o que
te diriam que ela vale?
A maioria dos empresários superestima, ou subestima, o próprio

negócio.

Saber o número real, e o que faz ele subir, muda a forma como você

decide daqui para frente.

·  C O M P A N Y  V A L U E

Consultoria empresarial desde 2009 Curitiba · São Paulo · Porto Alegre
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Does this sound familiar?

Você percebe isso acontecendo?
E não, não é só com você. Quase todo dono de empresa que cresceu já passou por pelo

menos um destes.

01 Você nunca colocou um valor de verdade na empresa, só um chute.

02 Aparece um interessado em comprar e você não sabe se o preço é justo.

03 Quer trazer um sócio ou investidor, mas não sabe quanto vale a parte.

04 Sente que a empresa vale mais do que os números mostram, e não

consegue provar.

O que custa deixar como está
Toda empresa é avaliada um dia. A diferença é se você chega preparado ou no susto.

01
O que você não corrige hoje vira desconto na mesa de negociação amanhã.

02
Dependência do dono, números frouxos e falta de previsibilidade derrubam o valor.

03
Quem só descobre o valor na hora de vender quase sempre descobre um número

menor do que merecia.

Valor de empresa não é intuição nem emoção. É o que os
números provam. A gente calcula com método e mostra o

que fazer para que esse número suba antes de qualquer

negociação.
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Por que isso acontece
Valor de empresa não é o quanto você gostaria, nem o quanto faturou ano passado. É o

quanto ela é capaz de gerar daqui para frente, e o quanto disso é previsível.

A maioria dos negócios vale menos do que poderia por motivos que dá para corrigir:

dependência do dono lucro mal demonstrado

falta de previsibilidade

Quem não sabe disso deixa dinheiro na mesa bem na hora que mais importa.

O que a gente faz
Primeiro, a gente coloca um número real na sua empresa, com método, não com achismo.

Depois, mostra o que está puxando esse valor para baixo e o que dá para ajustar antes de

qualquer venda ou captação.

Se e quando você decidir vender ou trazer um sócio, a gente conduz a negociação do seu

lado da mesa.

É valuation e M&A pelo que eles são de verdade: a realização do valor que você levou

anos para construir.
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Uma pergunta direta

Você sabe quanto vale a sua empresa hoje? Não o que você imagina. O que

um comprador, um sócio novo ou um banco efetivamente calcularia.

Conhecer o valor real muda a forma como você toma decisões. É sobre isso

que queremos conversar.

Já conduzimos dezenas de operações de M&A e valuation, em setores como tecnologia, comunicação e serviços

financeiros, no Brasil e fora dele.

Calcular o valor da
minha empresa
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